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Firmamos un acuerdo de implementacion de servicios educativos

permitiendo con esto, que la Escuela de Psicologia Social Quilmes dicte

carreras Universitarias de Grado, pregrado, etc, en Quilmes y

con titulo habilitante de la Universidad Empresarial Siglo 21
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El egresado es un profesional con conocimientos especificos sobre la gestion de relaciones con los clientes
y con los equipos de trabajo que conforman los equipos de ventas de una empresa.

Cuenta principalmente con capacidades para planificar, organizar, dirigir, supervisar y controlar equipos de

Perfil ventas.
Profesio
nal El titulo brinda una orientacion predominante a la puesta en practica de las herramientas y técnicas de
trabajo en equipo, liderazgo, negociacidon, manejo de grupos, contabilidad y finanzas, recursos humanos,
calidad, marketing y logistica en las tareas en las tareas a su cargo, si bien cuenta con una base aceptable
de conocimientos tedricos de soporte que le permiten discernir qué herramienta utilizar en cada caso, su
utilidad y su importancia.
Salida *El egresado esta capacitado para:
Laboral,
egreeslado *El egresado esta en condiciones de insertarse en cualquier tipo de organizacion orientada a la venta de
estara productos y/o servicios.
capacitado || ®Entre otros puestos, puede desempefiarse como asistente de la gerencia de ventas o como persona a

para:

cargo de la direccidn, coordinacidon y supervision de equipos de ventas.
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Modalidad

Es la modalidad pensada para estudiantes que, ademads de aspirar a alcanzar un titulo universitario,
trabajan y no disponen de tiempo para asistir a clases todos los dias.

Se cursa una vez por semana, con actividades grupales en Centro de Aprendizaje Universitario (CAU)
localizado en el centro Quilmes, a pocas cuadras de la estacidn ferroviaria.

Metodologia

Teleclase: El alumno asiste al CAU Quilmes donde toma una teleclase con profesores de primer nivel en al
ambito nacional e internacional, duracion: aprox, 70 minutos.

Trabajo Grupal: Después de la teleclase, el alumno realiza actividades grupales tales como: casos,
simulaciones, proyectos y evaluaciones. Duracion aprox. 20 minutos.

Aula virtual: Es un espacio virtual, a través de Internet, donde el alumno tiene todo el material disponible
de manera digital. A través de esta herramienta puede desarrollar conceptos, consultar a tutores expertos
de cada materia, resolver dudas participar de foros, chats y otras actividades disefiadas pedagodgicamente
para el adecuado uso del tiempo.

é¢Cémo se
aprende en

Educacion
Distribuida?

Cada semana, el alumno asiste al CAU en Quilmes, a una sesién presencial donde se desarrollan las
teleclases y el trabajo grupal. Estas sesiones se programan de lunes a viernes. Todas las materias cuentan
con un tutor virtual a disposicién del alumno durante todo el cursado.

eArticulacién de niveles (diplomatura se articula con carrera de grado).

eCursado semestral (2 semestres al afio).

eTodas las materias tienen un examen final y algunas tienen modulo de promocién directa.

eLas carreras se cursan a través del Campus Virtual.
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1er. ANO
Primer Semestre ESTRATEGIA COMPETITIVA
INTRODUCCION AL MARKETING
NEGOCIACION
PRINCIPIOS DE ADMINISTRACION

Segundo Semestre ANALISIS DEL COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR
GESTION DE SERVICIOS AL CLIENTE
GESTION DE VENTAS I: PRINCIPIOS DE VENTAS
INTRODUCCION A COSTOS

Plan de
Estudio 2do. ANO
Tercer Semestre CONTABILIDAD
ELEMENTOS DE MARKETING
GESTION DE RECURSOS HUMANOS
HERRAMIENTAS DE INVESTIGACION DE MERCADOS

Cuarto Semestre CONTROL DE GESTION
GESTION DE VENTAS II: GESTION DE LA FUERZA DE VENTAS
LIDERAZGO Y CONDUCCION DE EQUIPOS
PRESUPUESTO
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ARANCELES 2011 — 12 Semestre Ano 2011

e Matricula de inscripcién = $ 456.-
¢ Dos Cuotas Bimestrales de $1.136.- cada una (cubren todo el semestre)

* Pago con Tarjeta de Crédito en 6 cuotas sin interés de $ 455.- (incluye matricula mas cuotas bimestrales)

BENEFICIOS

e Inscribiéndose antes del 28/02/2011 se bonificara el 100% del Curso de Nivelacion.

¢ Incluye bonificacion de un 12% en las cuotas bimestrales por inscripcidon al semestre completo.
e Acompafiamiento del Departamento de Tutores del Centro de Asistencia Universitaria (CAU).

e Disponibilidad de dias y horarios.

e Lugar fisico: centro de Quilmes a metros de la peatonal comercial y la estacion de Quilmes.

CONDICIONES

e Inscribirse antes del 28/02/2011.

* La promocidn vigente pierde su vigencia si el alumno opta por otra modalidad de pago.
e Otras formas de pago: Pago facil o Rapipago.
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Para solicitar mas informacion, visitar el CAU en Quilmes o conocer mas sobre

las carreras, puedes contactarte con:

PATRICIA SOTO (TAP)
ALEJANDRO JORGE KENTROS (Coordinador)
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